


 



 



 



 



 



 



 



 



StartUp kogemused 
• Esimese kliendi on olulised 
• Klient on  parim õpetaja 
• Investeeringud, kiirendid, fondid, VC, äriinglid 
• Vali investoreid 
• Oma ideed tuleb müüa nii klientidele kui ka 

investoritele 
• „Pildil olemine“ on oluline 
• B2B äri võtab aega, kuid suhted on pikajalised 
• SaaS toimib! 

 
 



 


